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تجربه محصول

قیمت گذاری متقاعد کننده

بستر عرضه جذاب

گستردگی تبلیغاتی
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تاکتیک ها

روش

هدف

تبلیغات

و اعتبارایجاد آگاهی 

رهابه بلاگرها و اینفلوئنستبلیغات دادن 
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تاکتیک ها

روش

هدف

عمومیروابط 

فالوورهاارتقای اعتبار و تصویر ذهنی مثبت در 

ورهابرقراری ارتباط نزدیک و تعاملی با همکاران و فالو
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بازاریابی/ نمایندگان / نیروی فروش 

شرکای تجاری بیشترپیداکردن 

ورهابازاریابی مشارکتی با همکاران و فالو
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تبلیغات شفاهی

دیگرانبه خریدار از طریق توصیه مثبتبازدیدکننده تبدیل 

تولید محتوای جذاب و کاربردی
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تاکتیک ها

روش

هدف

(بازی وارسازی)فروش ترفیع 

افزایش فروش و درآمد

وفاداری مشتریان، مسابقهطرح های ، جوایز، مشوق ها
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اگر به ایجاد آگاهی نیاز دارید 

اگر آگاهی برند فعلی خوب است

تبلیغات و روابط عمومی

هاییبه خریدار راغب و خریدار نبازدیدکننده تبدیل 

.  شیدبابرای حفظ فالوور فعلی و جذب فالوور جدید برنامه داشته به طور هم زمان باید 
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بهترین مشتریان شما در اینستاگرام 
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ه اندکردحداقل یکبار از طریق اینستاگرام شما خرید کسانی که 

.به خوبی می شناسندشما را 

.دارندبه شما اعتماد 

.دارندشما را دوست 

.دمی کننقبول را راحت تر پیشنهادهای جدید شما 
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WOWتاکتیک حفظ مشتری بر اساس 
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زیلبرورزشی رسیف باشگاه : مثال

احساسات اجتماعیعضو با درگیر کردن کمپین اهدا راه اندازی 

TDبانک : مثال

ناسیقدرشماشین های پوز به دستگاه های و تبدیل کردن دستگاه های خود پرداز 
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 هایی رقمبیاورید و در بسیاری از مواقع به وجود باید یک جریان اجتماعی بزرگ را شما "
."دهیدرا برای هر پست بپردازید تا دامنه فالوورهای فعلی خود را افزایش 

(2013)مارکو مولنر 
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اینستاگرامرسانه شخصی شما

رامصفحه در اینستاگ/ پروموت کردن پست همکاری در فروش،  رسانه های پولی

واینرها و همکاران، اینفلوئنسرها، بلاگرهارسانه های اکتسابی
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کیپنج مرحله خرید مشتری در اینستاگرام در ماتریس تاکتی

آگاهی

توجه

خرید

حفظ رابطه پس از خرید

تکرار خرید
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معیار خرید ارزیابی در اینستاگرام در ماتریس تاکتیکی9

اعتبار 

دسترسی مخاطب

شخصی سازی

سرعتزمان

اندازه پیام هدف گذاری

هزینهکنترل 
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مخاطبدسترسی اتسرعت تبلیغ زمان اندازه پیام هدف گذاری شخصی سازی هزینه کنترل اماعتبار پی

آگاهی زیاد کم آهسته بزرگ متوسط کم خیلی 
کم

کم زیاد

توجه زیاد کم آهسته بزرگ متوسط متوسط خیلی 
کم

کم زیاد

ریتصمیم گی زیاد کم آهسته بزرگ متوسط متوسط خیلی 
کم

متوسط زیاد

طایجاد ارتبا
پس از 
خرید

بالا کم آهسته بزرگ زیاد متوسط خیلی 
کم

متوسط زیاد

تکرار خرید زیاد متوسط آهسته بزرگ زیاد متوسط خیلی 
کم

متوسط زیاد
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هشتگ هاتحلیل 
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.نندگروه بندی می کافراد موضوعات را با یکدیگر در ذهن خودشان 

tagify

Metahashtags.com

Followerwonk.com

Hashtagify.me
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(IRD)در اینستاگراموایرال شدن فرمول جادویی 
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.کنیدنیازهای فالوورهایتان را شناسایی شناسایی

(  لیغاتتولید محتوا و تب. )کنیداین نیازها را در قالب مزایا منعکس  انعکاس

.دهیدیک تجربه عالی ارائه ارائه
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.استیده کنید که هنوز به ذهن دیگران نرسکنید روی ایده هایی سرمایه گذاری مثل یک ناشر فکر 

اایده هانتخاب بهترین خلق مفاهیم ابتدایی طوفان فکری

سنجش اثرگذاری انتشار
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این اسلایدها بر مبنای نکات مطرح شده در فرادرس

.تهیه شده است

.ماییدبرای کسب اطلاعات بیشتر در مورد این آموزش به لینک زیر مراجعه ن
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«SOSTACآموزش دیجیتال مارکتینگ در اینستاگرام بر اساس مدل »

faradars.org/fvmrt0103

https://faradars.org/fvmrt0103
http://www.faradars.org/fvmrt0103

